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BIZNES JARAYONLARINING TAVSIFI VA BIZNES MODEL
SAMARADORLIGINI OSHIRISH MEXANIZMI

ANNOTATSIYA

Biznes modeli - bu kompaniyaning biznes jarayonlarini sxematik o‘rganish: menejment,
boshgaruv tizimi, mehnat qoidalari, mijozlar bilan aogalar va monetizatsiya usullari. Shunga
asodlanib, biznes modeli kompaniya yoki yakka tartibdagi tadbirkor ganday qilib pul topishini tahlil
gilishga yordam beradi.

Biznesingizni boshlashdan oldin, biznes modelingiz ishlashi uchun zarur bo‘lgan barcha
tadbirlarni tushunishingiz kerak. Asosly biznesjarayonlarini aniglash uchun avvalo taklifingizning
asosy jihatini aniglashingiz kerak. Sizxizmat ko‘rsatish, mahsulot yetkazib berish yoki madahat
berish uchun javobgarmisiz? Iste’molchilarga giymat taklifi va foyda formulas mos ravishda
iste’molchilar va kompaniya uchun giymatni belgilaydi.

Asosly resurdar va asodly jarayonlar ushbu giymat mijozlarga ham, kompaniyaga
ganday yetkazilishini tavsiflaydi. Ushbu modelning kuchi, ko‘rinadigan soddaligiga garamay,
uning gismlarining murakkab o‘zaro bog‘ligligidadir. To‘rt elementning har gandayidagi global
o‘zgarishlar golgan uchtasiga, shuningdek, butun biznes modeliga ta’sir qgiladi.

Kalit so‘zlar: istemolchi segmentlari, giymat takliflari, sotish kanallari, mijozlar bilan
munosabatlar, daromad ogimlari, asosly resurdar, asosy faoliyat, asosly hamkorlar, xargjatlar
tarkibi.

OIIMCAHHUE BU3HEC-ITPOLHECCOB U MEXAHHW3M ITOBBIITEHUSA
IOPEKTUBHOCTHU BUZHEC-MOJIEJIN

AHHOTALIUSL

busHec-Mozielb — 3TO CXEMAaTHYECKOE MCCJICA0BAaHUE OM3HEC-NPOIIECCOB KOMITAHUU:
yIpaBJICHUS, CHCTEMbl YIPABJICHUS, TPYIOBBIX HOPM, OTHOIICHHH C KIHMCHTAaMHU U METOJOB
MOHeTH3aIuu. Mcxoms u3 3Toro, OM3HeC-Mo/Ie/Ib IIOMOIaeT MPOAHATU3UPOBATh, KAK KOMIIAHUS WIIH
WH/IMBHUTyaTbHBIH MPEeIPUHUMATENh 3apadaThIBacT ICHbT .

[Ipexxne yeM HayaTh CBOW OHM3HEC, BaM HEOOXOJMMO TOHSATH BCE NEHCTBHS, HEOOXOIUMBIE
JUIS TOTO, 4TOOBI Baiia Ou3Hec-Mo/ienb paboTana. UToOb!I OnpenenTh OCHOBHBIE OM3HEC-TIPOIIECCHI,
BBl JIOJUKHBI CHayaia oOIpeNeiInTh OCHOBHOM acHmeKT Ballero mpeioxkeHus. Bbl HeceTe
OTBETCTBEHHOCTH 32 MPEAOCTABICHUE YCIIYT, TOCTABKY MPOAYKIINU UK KOHCYIbTammu? LleHHocTHOe
MpeyIoKeHue Ul moTpeduTeneit u Gpopmymna npuObUIM OMpPEAeNstoT EHHOCTh sl MoTpeOuTenen
M KOMIIAHUH COOTBETCTBEHHO.
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KiroueBrie PECYPChI U KIIFOYCBLIC IMPOLECCCHI OIMMCBIBAIOT, KaK 3Ta HCHHOCTb JOCTABJIACTCA
KaK KIMEHTaM, Tak U KoMmmaHuu. Cuiia 3TOM MOJENH, HECMOTpPSI Ha €€ KaXyIlylocs MpPOCTOTY,
3aKIII0YAeTCsl B CJIOKHOM B3aMMOCBS3U €€ 4acTeid. | 100ajapHble U3MEHEHHs JI000Tr0 M3 YeThIpex
AIIEMEHTOB BJIMSAIOT Ha OCTAJBHBIC TPH, @ TAKXKE HA BCIO OM3HEC-MOMETIb.

Kiam4deBble cjJoBa: CErMEHTHI KIIMCHTOB, LHCHHOCTHBLIC IPCAJTOXKCHUA, KaHaJbl ITPOAAXK,
OTHOIICHHA C KIIMCHTaAMH, IIOTOKU OOXOA0B, KIHOYECBBIC PECYPCHI, KIIIOYCBLIC BUJbI ACATCIIBHOCTH,
KJIIOYEBBIE IAPTHEPHL, CTPYKTYypa 3aTpar.

DESCRIPTION OF BUSINESS PROCESSES AND MECHANISM FOR IMPROVING
THE EFFICIENCY OF THE BUSINESS MODEL

ANNOTATION

A business model is a schematic study of a company’s business processes. management,
control systems, labor standards, customer relationships, and monetization methods. Based on this,
a business model helps analyze how a company or individual entrepreneur makes money.

Before starting your business, you need to understand all the activities required to make your
business model work. To determine the core business processes, you must first determine the core
aspect of your offering. Are you responsible for providing services, delivering products,
or consulting? The customer value proposition and profit formula define the value for customers and
the company, respectively.

Key resources and key processes describe how this value is delivered to both customers
and the company. The power of this model, despite its apparent simplicity, lies in the complex
interrelationship of itsparts. Global changesin any of the four elements affect the other three, aswell
as the entire business model.

Keywords. customer segments, value propositions, sales channels, customer relationships,
revenue streams, key resources, key activities, key partners, cost structure.

Biznes modeli - bu kompaniya dtrategiyasini to'g'ri tanlash usuli. “Biznes modeli”
tushunchas nisbatan yaginda zamonaviy iqtisodiy fan tomonidan ishlab chigilgan (Osterwalder,
2004); lekin faol rivojlanishi munosabati bilan alohida ahamiyat kasb eta boshladi. Tarmoq
muhitining ta’siri va aloganing biznes jarayonlarigaintegratsiyasi tadqigotchilardan ishlab chigarish
jarayonlari ganday ishlashi hagidagi bilimlarini sezilarli dargjada gaytako‘rib chigishni talab qildi.

Agar 2000-yillarning boshlariga qadar iqtisodchilarning biznesning “standart modellari”
hagidagi g‘oyalari “savdo”, “transport” va “xizmatlar” modellari bilan chegaralangan bo‘lsa,
Ostervalder ta’kidlaganidek, 1996-1999 vyillardagi internet-kompaniyalarning gullab-yashnashi
tufayli go‘shimcha giymat olish va biznes jarayonlarini tashkil etishning turli xil innovatsion
variantlarini tushunishga qodir bo‘lgan butun bilim sohasini yaratildi.

Modellar (2013) o‘n yil vaqt davomida olimlar nafagat kompaniyalar faoliyatini tahlil gilish
uchun ushbu vositaning foydaliligini isbotlay oldilar, baki biznes modelini rasmiylashtirish
vatuzilish uchun biznesning o‘zi uchun vositalarni taklif gilishdi.

Tadbirkor biznes modelini oldindan o‘ylab ko‘rdi va franchayzani sotishga qaror qildi.
Tez orada uning tarmog‘i mashhur bo‘ldi va uning kafesiga ko‘prog mijozlar tashrif buyurishni
boshladi. Franchayzing biznes modelining bir turi hisoblanadi.

Bundan tashgari, tadbirkor kafeda gahvaxona ochdi va u yerda kofega obuna bo‘lishni
xohlovchilarga taklif etadi — har oy mijozlar yangi turdagi kofe olishadi, mahsulot hagidagi
bilimlarini chuqurlashtirish imkoniyatiga ega bo‘ladilar va tez-tez kelishadi. Obuna biznes
modelining yana bir turidir.

Biz sizga biznes modeli nima uchun kerakligini, u nimadan iborat va uni ganday qurish
kerakligi hagida ma’lumot beramiz.
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Biznes modeli biznesga ganday yordam berishi mumkin?

gilishga yordam beradi

1-jadval
Biznes modelni biznes-rgja bilan taggosiash
\ HBiznes modeli ||Bizn$rejasi \
Kompaniyaning biznes , : L .
Nima b jarayonlarini ematik 'kll'l?qg;rkor bozorni tahlil qiladigan batafsil
o‘rganish Il
Bu nima bilan| OrPanya YOl YA ooy dagi targeibot srategiyasini va yang
yordam  berishi S agu| onidm 9 t ahﬁll blokirovka kabi xavf-xatarlar uchun harakat
mumkin? Qb P X rejasini ishlab chigishga yordam berad

Nima uchun kerak?

Investitsiyalarni jalb qilish va
mijoz qanday harakat qilishini
tushunish, biznes xargjatlarini
minimallashtirish yoki
foydasiz startapni tejash

Investitsiyalarni jalb qilish va loyiha ganday
ko‘rsatkichlar bo‘yicha foydali bo‘lishini,
gachon to‘lashini, ganday narxni belgilash
kerakligini va ganday xargatlarni hisobga
olish kerakligini tushunish uchun

Business Model Canvas
shablonini to‘ldirishning eng

ganday go‘shimcha
ma’lumotlar kerak

Qayerda yozish keng targalgan usuli  bu Excel elektron jadvalidayoki Google elektron
kerak Google Doc yoki matn jadvalida 12 oy uchun hisoblangan
muharririda
Biznes hagida ma’lumotga go‘shimcha
Fagat biznes hagidajravishda sz potentsal xargatlar va
Kompilyatsiya ma’lumot. Daromad  valdaromadlar hagida hamma narsani bilib
gilish uchun|xargatlar ko‘rsatkichlari|jolishingiz kerak. Bu biznes-rejaning alohida

kerak emas - biznes modelida
aniq moliyaviy hisob-kitoblar
mavjud emas

gismini - moliyaviy modelni tuzish uchun
foydali bo‘ladi. U foydava zarar to‘g‘risidagi
hisobot, baans, pul ogimi to‘g‘risidagi
hisobotni oz ichiga oladi

Kim tuzadi

Tadbirkor o‘zini o‘zi yaratishi
mumkin

Iqtisodiyot nazariyasini bilmasdan turib uni
tuzish oson emas. Katta investitsiyalar bilan
jiddiy loyiha uchun professionalni jalb qgilish

yaxshiroqdir

Biznesni boshlashda siz gancha pul bilan ochishingiz kerakligini, sizning muntazam
xargjatlaringiz ganday bo‘lishini va loyiha boshlanganidan keyingi dastlabki oylarda gancha
pul ishlashingiz mumkinligini hisoblashingiz kerak. Biznes modeli kelgjakdagi pul ogimlarining
batafsi| hisob-kitoblarini oz ichigaolmaydi. U boshgayo‘llar bilan yordam beradi.

Mijoz hatti- harakatini o‘rganing va xar aj atlarni minimallashtiring.

Tadbirkor, agar u biznes modelini qursa, mahsulotni yaratish yoki sotish xargjatlarini ganday
kamaytirishni tushuna oladi. Misol: mijozning mahsulot uchun to‘lov usullarini tahlil giling, unga
QR-kod orgali to‘lash qulay ekanligini tushuning va to‘lovlarni tejash uchun QR kod yordamida
to‘lovlarni gabul gilishni yoging.

QR kod yordamida to‘lovlarni gabul gilish

“Men uchun biznes modeli fikrlash vositasidir”. Tadbirkor biznesning asosly parametrlarini
pannoga qo‘yadi, keyin orqaga garab turadi va nima sodir bo‘lishiga qaraydi.
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Agar sizga yogmasa, uni gayta tiklashingiz kerak. Bu, abatta, biznesni qurish va shundan
keyingina natijani tahlil gilishdan ko‘ratezroq va arzonroq bo‘ladi.

Jarayonlarni qayta tiklang va foyda keltirmaydigan korxonalar ni saglang.

Mengiment nazariyotchilari Oliver Gassman, Kerolin Frankenberger va Michaela Shick
“Biznes modellari: 21-asrda kompaniyalar innovatsion mahsulot yoki xizmatsiz ham ragobatchilarni
ortda goldirishi mumkin bo‘lgan 55 ta eng yaxshi namuna” kitobida yozadilar. Sizga kerak bo‘lgan
narsa yangi texnologiyalar paydo bo‘lishidan so‘ng, kompaniyaning biznes jarayonlarini ko‘rib
chiging, ya’ni vagti-vaqti bilan loyihangizning biznes modelini o‘zgartiring.

"Biznes modellari: 55 ta eng yaxshi shablon”

Obuna xizmatiga aylanishdan oldin Netflix DVDlarni pochta orgali sotgan. Kompaniya
0‘z biznes modelini qgayta qurdi, chunki Internet yanada qulayrog bo‘lib, odamlar hayotida
televizordan ko‘ra ko‘prog rol o‘ynay boshladi. Agar Netflix disklarni pochta orgali jo‘natishni
davom ettirsa, u uzoq vagtdan beri ishdan chiggan bo‘lardi.

Investitsiyalarni jalb giling va investorlar ni loyihaning ishonchliligiga ishontiring.

Biznesning boshida iste'mol chilar mahsulotga ganday munosabatda bo‘lishini aytish qiyin,
hatto batafsil biznes rgjalar ham bunga yordam bera olmaydi. Loyihaga pul investitsiya qilish uchun
investorlar:

Biznes tahlili nima va nimauchun uni loyiha boshida o‘tkazish kerak?

- tushunchaning oddiy va mantiqiy tavsifini ko‘ring;

- mahsul ot talabga egaekanligini tushunish, analoglari yo*qyoki ular ragobatchilardan ganday
farg qilishlari anig;

- biznes jarayonlari o‘zaro ganday bog‘ligligini bilib oling.

Biznes modeli bu savollarga javob beradi vainvestorlar loyihagaishonishni boshlaydilar.

"Biznes modeli tadbirkorga biznesregani amalga oshirishdan oldin o‘z fikrlarini
shakllantirishga va yuzaga kelishi mumkin bo‘lgan muammolarni ko‘rishga yordam beradi”.

Biznes modedlini ganday qurish kerak.

Biznes modelining tuzilishi shuni anglatadiki, u uchta asosy savolga javob berishi kerak:

1. Mahsulot yaratish yoki xizmat ko‘rsatish uchun nima kerak. Masalan, nafagat gahva
loviyalari, balki xom ashyo ishlab chigarish, gadoglash dizayni, kontent yaratish va hokazo.

2. Ushbu mahsulot ganday targ‘ib gilinadi, gancha pul talab qilinishi mumkin. Tadbirkor
marketing, rag‘batlantirish, reklama, PR va savdoni o‘zi hisobga olishi kerak.

3. Qancha pul ishlash mumkin - mahsulot ganday qilib monetizatsiya gilinadi. Bu nafagat
mahsulotning ad narxiga, balki mijoz ganday to‘lashi mumkinligiga bog‘liq bo‘lgan hamma narsani
o‘zichigaoladi. Masalan, to‘lov usullari va shartlari.

Ushbu uchta tarkibiy o‘lchamga javob beradigan biznes modelini yaratish uchun Biznes
modeli kanvas shablonidan foydalaning. U shveytsariyalik tadbirkor Aleksandr Ostervalder
vabelgiyalik olim Iv Pignyor tomonidan ishlab chigilgan.Biznes modeli shablon

Osterwalder-Pignet bo ‘yicha biznes modeli diagrammasi

Osterwal der-Pigneur biznes modeli tuzilmasidato‘qgiztablok mavjud bo‘lib, ularning har biri
bir varagda biznes kontseptsiyasini gisgachatavsiflashgayordam beradi. Keling, har bir nugtani tahlil
gilaylik vatayga shirinliklarining onlayn do‘koni uchun biznes modelini yarataylik.

Google sotib olmoqgchi bo‘lgan shirinliklarni ganday tayyorlash mumkin: Krasnoyarsklik
tadbirkorning hikoyas

| ste’molchi segmentlari.

Jadvalni to‘ldirishni shu nugtadan boshlash yaxshidir. Bu erda siz magsadli auditoriya
segmentlarini tavsiflashingiz kerak - bu mahsulot yoki xizmatga shubhasiz gizigish bildiradigan
odamlar. Tadbirkor o‘z mijozlarini ganchalik yaxshi bilsa, mahsulot yoki xizmat tomoshabinlar
uchun shunchalik o‘ylangan va gimmatli bo‘ladi.

Magsadli auditoriyani ganday va nima uchun segmentatsiya qilish kerak.

Taiga snhirinliklari, masalan, garag‘ay konudaridan tayyorlangan murabbo va shokolad
gastronomik sovg‘aardir.
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Ularning magsadli auditoriyas birinchi navbatda rus va xorijiy sayyohlardir. 1kkinchidan,
tayga shirinliklari o‘z xodimlarini korporativ sovg‘alar bilan gjablantirmoqchi bo‘lgan kompaniyalar
orasida mashhur bo‘ladi.

Qiymat takliflari.

Tadbirkor magsadli auditoriyasiga nima kerakligini tushunishi kerak. Magsadli auditoriya
0‘z mahsuloti yoki xizmati yordamida ganday muammoni hal giladi? Va uning mahsuloti yoki
xizmati ragobatchilarnikidan qanday farq qiladi.

Qanday qilib tanish mahsulotni gimmatroq qilish kerak.

Taiga shirinliklari onlayn-do‘konining magsadi odamlarga sovg‘a uchun g ayrioddiy
narsalarni topishga va yangi tajriba orttirishga yordam berishdir. Shunga ko‘ra, bu gastronomik
sovg‘adar nimadan va ganday qilinganligi giymati bo‘ladi. Misol uchun, garag‘ay konusining
murabbosi.

Y etkazib berish kanallari.

Biznes mijozlar bilan ganday munosabatda bo‘ladi va gays kanalar orgali sotish kerak.
Qiymat taklifi ganday uzatiladi? U qanday yetkazib beriladi? Sotishdan keyin sizgao‘zini edatadimi
va agar shunday bo‘lsa, ganday qilib?

Onlayn do‘konni ganday ochish kerak

Taiga shirinliklari do‘koni uchun asosiy etkazib berish kanali veb-sayt bo‘ladi va mahsulot
ishonchli logistika kompaniyalari yordamida etkazib beriladi.

Mijozlar bilan munosabatlar.

Tadbirkor mijozlarni ganday jalb qilish va ushlab turishni hal qilishi kerak. U ular
bilan ganday mulogot giladi, qo‘llab-quvvatlash xizmati kerakmi yoki veb-saytdagi ko‘rsatmalar
etarlimi?

Chatbotlar: ular biznes uchun ganchalik foydali vaularni ganday ishga tushirish kerak

Taiga shirinliklari do‘koni rahbari tomoshabinlar bilan ijtimoiy tarmoglar orgali va bevosita
mijozlar bilan - veb-saytdagi shaxsiy kabinet orgali mulogot gilishga garor qildi. Men korporativ
mijozlar uchun shaxsly mengerlarni yollashga garor qgildim.

2-jadval
Asosly manbalar. Resurdar jismoniy, intellektual, insoniy va moliyaviy
| Resurdar|| Misollar |
| Jismoniy || Binolar, savdo nugtalari, transport vositalari |
Adlli Savdo belgis, logotipi, nomi yoki brend shiori - Coca-Colakabi. Dasturiy
q ta’minot - Microsoft kabi
\ Inson H Muayyan sohada yugori malakali xodimlar jamoasi, tadgiqot guruhlari \
o Boshlang‘ich kapital yoki bank kreditlari ko‘rinishidagi moliyavi
Moliyaviy ozt ’ oAy

Daromad manbalari.

Ularning bir nechtasi bo‘lishi mumkin, ularning barchasini ko‘rsatishingiz kerak. Siz nafagat
tovar yoki xizmatlarni sotish, balki obuna yoki reklama savdos, ijara yoki vositachilik to‘lovlari
orgali ham pul ishlashingiz mumkin.

Mahsulotni sotishdan tashgari, tayga shirinliklari do‘koni rahbari mijozlar uchun foydali
vadoimiy daromad keltiradigan murabbo bilan choy to‘plamlariga obunani joriy etishga garor qildi.

Tadbirkor biznes faoliyati uchun zarur bo‘lgan hamma narsani ko‘rsatadi: mahsulotni ishlab
chigarishga, etkazib berishga, sotishga, sotilgandan keyin xaridor bilan mulogot gilishga nima
yordam beradi.

Taiga shirinliklari do‘konining menejeriga juda ko‘p inson resurslari kerak bo‘ladi: o‘tlar
va garag‘ay konudarini yig‘ib, murabbo va shokolad ishlab chigaradiganlardan tortib, xaridorlarga
mahsulot hagida aytib beradigan va sotadiganlargacha.
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Asosly faoliyat.

Tadbirkor mahsulot ishlab chigarish, mijozlar muammolarini ha qilish, biznesni saglash
varivojlantirishga yordam beradigan asosiy jarayonlarni tavsiflaydi.

Nima uchun mijozarga xizmat Ko ‘rsatish biznes uchun muhim va uni ganday yaxshilash
kerak.

Ishlab chigarish, marketing va mijozlarga xizmat ko‘rsatishdan tashgari, Sizga taniqli
gadoglash kerak bo‘ladi, ular yordamida siz dizayn tanlovida, masalan, Norvegiyada g‘alaba
gozonishingiz mumkin.

Asosiy hamkorlar.

Biznesni boshlashga kim yordam beradi va nima uchun. Tadbirkor barcha hamkorlar
va etkazib beruvchilarni, shuningdek, ular bilan hamkorlik qilishning afzalliklarini sanab o‘tishi
kerak.

Taiga shirinliklari do‘koni uchun oz murabbosini tayyorlaydigan va sog‘lom choylar uchun
o‘tlarni to‘playdigan ishlab chigarish sheriklariga ega bo‘lish muhimdir. Shuningdek, sizga Rossiya
va butun dunyo bo‘ylab tovarlarni jo‘natish uchun ishonchli logistika hamkori kerak bo‘ladi.

Xaragjatlar tuzilishi.

Ushbu blok oxirgi bo‘lib to‘ldiriladi, chunki avvalgilari birgalikda biznes, uni saglash
varivojlantirish uchun gancharesurdar kerakligini taxmin gilishga yordam beradi.

Taiga shirinliklari onlayn-do‘konining asosy xargjatlari ishlab chigarish, xodimlarning ish
haqgi, marketing valogistikaga ketadi.

Oservalderga ko‘ra tugallangan biznes modeliga misol - tayga shirinliklarining onlayn-
do‘koni uchun Pignet

Biznes modellarining ganday turlari mavjud?

Siz mutlago yangi biznes modelini o‘ylab topishingiz shart emas, lekin mavjudidan
foydalaning va uni o‘zingizga moslashtiring. Misol uchun, bitta xoldingdagi kafelar bitta biznes
modeli bo‘yichaishlaydi, ammo ularning har biri oz rivojlanish strategiyasigavao‘zigaxosmagsadli
auditoriyaga ega.

“Ideal biznes modeli yo‘q. Uning tanlovi bozordagi vaziyatga, siz joylashgan geografiyaga,
egasiga, u nimani yoqtirishigabog‘lig. Agar biznesdabiror narsaishlamasa, uni boshga biznes modeli
ostida ko‘rib chiging. Franchayzing ish bermadi, boshga biznes modelini sinab ko‘ring, masalan,
obuna.

Ozon xaridorlarni tavsiyanoma dasturida ro‘yxatdan o‘tishga va do‘stlarini mukofot uchun
bozorda savdo qilishga taklif giladi

Franchayzing.

Aynigsa, ovgatlanish sohasida keng targalgan. U boshga shaharlar va mamlakatlarga kalit
topshirilgan biznesni sotishni o‘z ichiga oladi: franchayzing yaratuvchis o‘rnatilgan biznes
jarayonlarini, ishlab chigilgan va muvaffagiyatli sinovdan o‘tgan biznes modelini va boshga
tadbirkorlarga brenddan foydal anish huquqini sotadi.

Franchayzing gancha turadi?

Fyodor Ovchinnikov 10 yildan so‘ng 14 mamlakatda mavjud bo‘lgan xalgaro tarmoqga
aylangan "Dodo Pizza' pitssariyasini ochdi. Franchayzi va Dodo IS ilovas, ular orgai siz
buyurtmalarni gabul qilishingiz va mijozlarni hisoblashingiz mumkin, Dodo Pizza migyosini
kengaytirishga yordam berdi.

Fedor Ovchinnikovning hikoyas

Obuna.

Ushbu model, aynigsa, ilovalar va ogim xizmatlarida mashhur. Mijozlar Xizmatdan
foydalanish uchun oylik to‘lovni to‘laydilar vaistalgan vagtda uni bekor gilishlari mumkin, ya’ni ular
kontent olishni to‘xtatishlari mumkin.

Ushbu model ko‘pincha Kinopoisk kabi yirik xizmatlar tomonidan emas, balki kontent
yaratadigan va undan pul ishlab chigaradigan kichik kompaniyalar, yakka tartibdagi tadbirkorlar
vayakka tartibdagi tadbirkorlar tomonidan ham go‘llaniladi.
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Misol uchun, podkast yaratuvchilari o°z o‘quvchilariga Boosty kabi sayt orgali obunabo‘lish
uchun go‘shimcha tarkibga kirish huquqini berishlari mumkin.

Obunaklubi: bu nima va uni ganday boshlash kerak

Lizing.

Shartli ijara, fagat mijoz mahsulotni oladigan davr uchun. Ushbu biznes modeli ko‘pincha
yangi tadbirkor sotib ololmaydigan gimmatbaho uskunalar uchun ishlatiladi. Ammo u uni bir necha
yilgaijaraga olishi mumkin va agar xohlasa, foydaanish muddati tugagach, uni gaytarib sotib olishi
mumkin.

Lizingning ganday turlari mavjud?

Kichik biznes subyektlari davlat tomonidan go‘llab-quvvatlanayotgani tufayli imtiyozli
lizingga murojaat qilishlari mumkin.

Uskunalarni imtiyozli lizingga berish

Bozor. Sotuvchilar va xaridorlarni bog‘laydigan bozor. Ushbu model orgali siz turli yo‘llar
bilan pul ishlashingiz mumkin, masalan, tranzaksiya bo‘yicha komissiya olish yoki reklama
maydonini sotish.

Bozorda sotishni ganday boshlash kerak: rus platformalarini ko‘rib chigish

Xulosa

1. Biznesmodeli - bu kompaniyaning biznesjarayonlarining o‘zaro ta’sirining gisgachatahlili
va tavsifi. Bu biznes-rgjadan bozorni batafsil tahlil gilish va barcha xargjatlar va mumkin bo‘lgan
daromadlarni hisoblashning hojati yo‘qligi bilan farq qiladi.

2. Biznes modeli mahsulot yoki xizmatni yaratish uchun gancha resurdar kerak bo‘lishini,
mahsulot yoki xizmatni ganday sotish vailgari surish mumkinligini vanarxlash nimadan iboratligini
sxematik tushunishga yordam beradi. Va asosiys, siz mahsulotning o‘zi narxidan ko‘proq pul
topishingiz mumkinmi?

3. Ko‘pincha startaplar investor topish uchun biznes modelini yaratadilar. Shuningdek,
u so‘nib borayotgan korxonalarga mijozlar bilan mulogot gilishning yangi, yanada muvaffagiyatli
usullarini topishga yordam beradi.

4. Siz asos qilib olishingiz va ehtiyojlaringizga moslasha oladigan ko‘plab standart biznes
modellari mavjud. Biznes modelini yaratish uchun Osterwalder-Pigneur modelidan foydalanish
tavsiya etiladi, bu esa ma’lumotni bitta to plamga joylashtirishga imkon beradi va siz ushbu biznes
modelini gabul gila olasizmi yoki boshga biror narsa o‘ylab topasizmi yoki yo‘gligini tushunishga
imkon beradi.
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